CARROSSIER PROCOLOR LOUISEVILLE

SUR LE BON PIED AVEC
LA BONNE EQUIPE

Depuis qu'il a fait 'acquisition de |a carrosserie avec son épouse Sylvie

en novembre 2010, Réjean Marchand affiche un optimisme justifié.

Ille partageait avec une soixantaine d’invités, dont les principaux

partenaires de I'entreprise, lors de I'ouverture officielle de Carrossier

ProColor Louiseville, le 21 mars dernier.

Eric Boisclair cEran

in-Philippe Marchand cerant suawiican, Sylvie et Réjean Marchand copro-

Taires, Daniel Beland et Jean Michon TECHNICIENS LOUISEVILLE

FORT POTENTIEL DANS LA REGION

Déja propriétaires depuis 2009 d'un autre !
atelier affichant la banniére Carrossier Pro-
color & Shawinigan, Réjean et Sylvie visent |
un retour profitable sur les investissements
consentis 4 la suite de I'acquisition des ins- |

tallations d'un ex-concessionnaire GM i

emplois existants de techniciens sitét la
transaction complétée. « Il existe un fort
potentiel de développement dans la région

compte tenu du fait que les consommateurs '
commencent a peine a connaitre notre exis- |

tence, de commenter Réjean. »

pour concrétiser sa stratégie de croissance in-

pact de nos investissements grice a des me-
sures comme Clé Verte, dont nous détenons

Carrossier

ProColor

Valerie Savoie coMITE DE VALORISATION D
Robert Comtois NATURE ACTION QUEREC,

Sylvie et Réjean, Guy Richard MARE DF LOUSEVILLE

- déja des certifications pour nos deux carrosse-
¢ ries. Nous sommes enfin, en ce qui concerne
i Louiseville, dans un processus trés exigeant en
- vue de faire partie des ateliers recommandés
CAA-Québec, une reconnaissance que nous
¢ affichons déja a Shawinigan et qui inspire une
- grande confiance chez les consommateurs. »

_ EMPREINTE DU PRO

Réjean Marchand, peintre de profession, avait

i déja possédé une carrosserie dans les années
i 1980 avant d'entreprendre une carriére qui
- I'a conduit, aprés un passage de cing ans chez
UAP NAPA comme représentant aux ventes a
i Akzo Nobel Coatings Ltd en 1993. 11 y oeuvre-
- 1a jusqu'en 2006 apreés avoir occupé plusieurs
équipée de technologies de derniére géné-
ration, et est en mesure d'offrir des services |
clé en main aptes a satisfaire les besoins des !
clients et des assureurs. « Nous anticipons d'ici
trois ans tripler 'achalandage actuel de méme |
que le nombre de nos techniciens afin de ré- '
. pondre a une demande croissante. »
Louiseville. Ils ont dailleurs conservé les :

- TOUTES LES CHANCES DE SON BORD

L'entreprise  dispose d'atouts additionnels

postes de gestion aux opérations,  la produc-
tion et au marketing tant au Canada qu'aux
Etats-Unis. Depuis les cinq derniéres années,
outre son retour comme copropriétaire des
deux carrosseries ProColor, il agit a titre de
consultant en vente & marketing et gestion

- d'atelier de carrosserie.

SERVICE EXPERT A TOUTE EPREUVE

Derriere ce slogan, qui décrit le profession-

¢ nalisme de ses équipes de Shawinigan et de
cluant la présence d'un atelier de mécanique |
dans la méme bitisse ainsi qu'une franchise de
location d'autos. « Nous comptons également,

Louiseville, se profile une volonté inaliénable
de fournir la meilleure solution dans l'industrie

i de la collision automobile en se distinguant

i d'ajouter Réjean Marchand, maximiser I'im- |
Avec ses 5 300 pi’, Carrosserie ProColor Loui-
seville est déja complétement rénovée et |

par des barémes de haut niveau de service et

- de qualité a un cofit juste et équitable tout en
. respectant ['environnement. LC
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